


全体像

商品別のターゲット設計・各種セールスツール制作
商談のアポイント代行までセットになっています。

営業マン
(契約獲得 )

・アクセス解析をしているけど次のアクション繋げられない。
・メルマガ配信をしているけど新規顧客に繋がらない。
・営業マンに新規に電話してと指示をだしているが新規取引先が増えない。
・展示会にでているが具体的な話がでているところ以外は対応できていない。
・セミナーを開きたいが開催までの集客にたどり着けない。

導入の流れ・紹介

いままでだと・・・

HP問い合わせ
展示会
セミナー
イベント
名刺交換
テレアポ
DM/FAX
メルマガ
紹介
WEB施策
広告など

見込み高め！

社内の顧客情報を収集

育成顧客

失注NGリード

web、メール
電話による
アプローチ

見込み客リストの管理

訪問 /WEB 面談で
クロージング

商談獲得！

お問い合わせはこちら
会社名 担当者

TEL FAX

住所 〒

インサイドセールス
見込み客に対し、メルマガ、
HP動画等で興味を引き出す

点数化→アポイント
相手の興味を点数化し、ニーズが
高まった段階でアポイントを取る

商談訪問・クロージング
情報を先出ししてある相手への
提案なので、商談がスピーディー

設計・収集・リスト化
社内の顧客情報をリスト化し

MAツールで管理

〒950-0092　新潟県三条市須頃 1-55
TEL：0256-33-5085　FAX：0256-46-0797　MAIL： info@is1.co.jp


